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Novedades

Envíe newsletters (boletines informativos) a
sus clientes de una manera simple.
Su propósito es informar a los lectores de las novedades de la
compañía, los nuevos productos, las actualizaciones de la página
web y/o proporcionar información sobre el tema en que se centra
el sitio web. Los boletines electrónicos juegan un importante papel
en la creación y mantenimiento de la relación con los clientes,
recordándoles la página web e invitándoles a visitarla regularmente.

Simplemente nos envía su catálogo en pdf, freehand o QuarkXpress
y nosotros lo transformamos en un catálogo interactivo que podrá
incluirlo en su sitio web.

Ahorrará tiempo y dinero al poner su catálogo online sin tener que
pasar por los procesos de un proyecto web.

Características

Mecanismo de suscripción mediante un formulario de alta
en su web y desuscripción a la newsletter.

Diseño exclusivo

Panel de control para:

ingresar usted mismo el texto y las imágenes que
 desea incluir en la newsletter.

ingresar usted mismo la lista de distribución.

Precios

Alta € 220.-

1 envío mensual € 45.-

2 envíos mensuales € 80.-

Cambio de diseño € 150.-

Transformamos su catálogo impreso en un
catálogo interactivo con las mismas
características estéticas que el original.

Características

Zoom interactivo de contenidos

Menú interactivo

Slide show

Opción imprimir

Opción bajar en formato PDF

Precios

Hasta 10 páginas € 300.-

de 11 a 30 páginas € /página 25.-

de 31 a 100 páginas € /página 20.-

consulte precio por mayor cantidad de páginas

Servicio de Newsletter Catálogo interactivo
NOVEDADESNOVEDADES

Contáctenos para obtener más información
sobre este producto

Contáctenos para obtener más información
sobre este producto



ServiciosDiseño web Consultoría web

El mundo evoluciona, se desarrolla, cambia y nosotros
tambien. Cada comercio, empresa, corporación u
organización tiene sus necesidades particulares para
gestionar su negocio y desarrollarlo.
Quatre entiende esta realidad actual y desarrolla, para
cada cliente particular, un producto único y diferente para
resolver sus problemas de gestión y expandir su negocio.

Además, damos respuestas en temas como optimización
de webs para navegadores, accesibilidad, usabilidad, y
posicionamiento. Cada proyecto se realiza en etapas de
una forma profesional a la altura de las necesidades de
nuestros clientes.

Programación

Es casi inevitable pensar en la necesidad de crear contenido
dinámico para hacer una web más relevante de cara al
visitante.

Hoy, utilizar aplicaciones web es fundamental para el éxito
de su negocio. La programación permite solucionar los
problemas de su empresa ó bien identificar la posibilidad
de automatizar sus tareas.

El resultado son webs dinámicas, interactivas y
personalizadas para cada caso y negocio en particular.
Soluciones como módulos de noticias, agenda, listas de
distribución, foros, encuestas, gestión de usuarios,
buscadores, chat, estadísticas, catálogo de productos,
carrito de compra, etc. son posibles gracias a la
programación.

Contamos con un equipo altamente capacitado en estas
tecnologías y dispuesto a brindarle la solución que mas
se adapte a sus necesidades.

Quiere llegar mas alla con su sitio web, mejorando el
diseño y la estructura del mismo?

Tiene una necesidad que su diseñador no puede resolver
con páginas web estáticas?

Desea que su base de datos este disponible en línea?

Necesita un sistema que le facilite el trabajo de su sitio
web y el de su empresa?

No espere más.  Contáctenos hoy y realizaremos un
estudio de sus necesidades para poder ofrecerle una
propuesta acorde a sus necesidades y sus posibilidades.

Servicios

Internet permite a las empresas tradicionales llegar a un
público cada vez más numeroso, una nueva forma de
promocionarse, la posibilidad de expandir su mercado a
cualquier parte del mundo o reducir costes en diversas
áreas tales como la comunicación o la atención al cliente.

Ofrecemos a su empresa asesoría para el desarrollo de
sitios web profesionales. Diseñamos páginas interactivas
para Internet con creatividad, buen manejo de la estética
y tendencias artísticas contemporáneas con la más
avanzada tecnología de Macromedia y Adobe, garantizando
una imagen gráfica sólida, comunicativa y sobre todo
diseño web de rápido acceso y fácil navegación.

Usted puede optar por un diseño interactivo en html,
amigable para todos los navegadores, o bien por la
tecnología Flash para un diseño web aún más dinámico.
Con nosotros, Usted tiene las soluciones integrales de
diseño de páginas web y desarrollo web con paquetes
web especiales para Micro empresas, Pymes y
Corporaciones.

No dude en consultarnos por desarrollos especiales.

Conozca los productos asociados a este

servicio en la página 6 de este catálogo.

Conozca los productos asociados a este

servicio en la página 9 de este catálogo.

Conozca los productos asociados a este

servicio en la página 18 de este catálogo.



Servicios

Servicios

Imprenta

Trabajamos en colaboración con varias imprentas y
copisterías para poder realizar la impresión de sus tarjetas,
folletos o cualquier otra publicación de la cual necesite un
gran número de copias. Pegatinas, revistas, catálogos,
etiquetas, etc.

Conozca los productos asociados a este

servicio en la página 25 de este catálogo.

Diseño gráfico

Posiblemente usted tiene ya quien le imprima los materiales
de su compañía, pero desea obtener un servicio de diseño
que tome en cuenta la imagen general que usted ha venido
construyendo.
Desde una simple tarjeta de presentación pasando por un
catálogo de productos hasta el diseño completo de una
marca, son algunas de las opciones que Usted puede
elegir para promover y proyectar su identidad, más allá de
las puertas de su empresa.
Brindamos la consultoría en diseño gráfico de imagen
corporativa, cubriendo necesidades de diseño gráfico de
logotipos, papelería y diseño de imagen visual.

Conozca los productos asociados a este

servicio en la página 22 de este catálogo.

Diseño multimedia

El término Multimedia en el mundo de la informática, es
la forma de presentar información que emplea una
combinación de texto, sonido, imágenes, vídeo y animación.
Esta presentación puede tener varios soportes, entre ellos:
internet, cd rom / cd card, dvd.

Una forma excelente para promocionar su negocio o sus
servicios es por medio de un CD rom. También puede
tener su CD card, que son las mejores “Tarjetas Personales
o Empresariales”. Un CD card no sólo tiene su nombre
impreso en un papel. También llevan presentaciones
multimedia con textos, gráficos, fotos, videos, música y
hasta enlaces a su sitio web actual, si Usted lo tuviera.
Diferénciese del resto, obsequie un CD card a sus clientes
o empresas preferentes y le permitirá mantenerles al tanto
de las innovaciones introducidas en su negocio.

Con los CDs interactivos usted reducirá en gran medida
sus costes internos, ya que la reproducción de los mismos
es sensiblemente más barata que los caros y pesados
catálogos tradicionales. Sus usos son prácticamente
ilimitados y de gran impacto.

Conozca los productos asociados a este

servicio en la página 19 de este catálogo.



Productos

Productos

Diseño web

WEB SITE CORPORATIVO
Un site corporativo promociona y difunde la información relativa a las
empresas, sus servicios y sus productos. Es el primer paso que da
toda empresa en Internet. Beneficie a su empresa e introdúzcala en
el mundo de Internet.

VENTAJAS:

Presencia en Internet

Ampliación del área de influencia

Contacto cercano con el cliente

Mayor relevancia de la marca corporativa

MICROSITE
Enfoque acciones de marketing puntuales mediante microsites, sin tener
que recurrir en desarrollos complejos. Promocione sus productos como las
grandes compañías a un costo accesible.

VENTAJAS:

Campañas de marketing a bajo costo

Focalización en el target requerido

Alto retorno de la inversión (+ ROI)



ProductosDiseño web

Productos

PORTAL WEB
Los portales son el punto de partida para los usuarios para conectarse
a la web.  Hay portales generales (Yahoo, Excite, Netscape, AOL, etc)
y otros específicos (Garden.com, Fool.com, SearchNetworking.com).
Los portales comunican.  Con un estilo simple y dispuestos a recibir un
gran volumen de visitas, los portales pueden ser la solución para ud.

VENTAJAS:

Obtener gran cantidad de visitas

Site dinámico y rico en información

Comunicar rápidamente

Interactuar con visitantes dentro de chats, foros y un sin fin de

posibilidades

E-COMMERCE WEB
Tanto la palabra como el concepto E-Commerce (comercio electrónico) hoy
se escuchan en los periódicos, en la radio, en la TV. Pero, qué significa?
Por definición, E-commerce son aquellas transacciones que son completadas
online.  Las compañías e-coomerce son aquellas que ofrecen servicios o
productos para venta online (Amazon) o crean una infraestructura tecnológica
para que otras compañías puedan vender sus productos (Ebay). Tarde o
temprano, todas las compañías (tanto pequeñas como grandes) utilizarán
este sistema.¿Cuánto tiempo puede esperar su empresa para beneficiarse
de este sistema?

VENTAJAS:

Rentabiliza los productos de su compañía al máximo.

Conecta con clientes de todo el mundo.

Avance sobre su competencia.

Facilite a sus clientes la forma de adquirir sus productos



ProductosDiseño web

Productos

PRESENTACIÓN PARA ENVIO POR
E-MAIL
Hoy las compañías utilizan el marketing directo
consciente o inconscientemente enviando correos
electrónicos a sus contactos y clientes. Mejore sus
envíos utilizando diseños agradables y acordes a su
imágen corporativa.

VENTAJAS:

Fortalecimiento de la imagen corporativa

Fidelización de la relación cliente-marca

Mejora en la relación correos enviados / 

respuestas recibidos

BANNERS
Los formatos que ofrecemos son los formatos
integrados en las webs (formatos estándar del
IAB, en píxeles: 120x600, 300x250, 468x60,
728x90 y anuncios de texto) o formatos flotantes
Popup y under/ Layer.

VENTAJAS:

Promociona su web en otros sites

Atrae la atención hacia determinados

productos

REGISTRO DE DOMINIOS
Gestionamos el registro de todo tipo de
dominios (.com, .net, .org, .es, etc)

HOSTING
Contamos con planes de hosting para todas
las necesidades, desde un simple plan de
correo a servidores dedicados.

PANORÁMICAS
Panorámicas interactivas virtuales que permiten mostrar
cualquier lugar con todo detalle y animaciones virtuales
en 3D de objetos reales.

VENTAJAS:

Permite mostrar un entorno físico en una sola

imagen

Acerca el cliente a la empresa



ProductosProgramación

INTRANET / EXTRANET
La programación permite solucionar los problemas de su
negocio ó identificar la posibilidad de automatizar sus
tareas.
Necesita un sistema que le facilite el trabajo de su sitio
web y el de su empresa?

Desarrolle un sistema propio.  Un sistema que hará
precisamente lo que usted pida.  En la actualidad existen
decenas de paquetes prefabricados que le permiten a su
empresa automatizar ciertas tareas.  Procesadores de
texto, planillas de cálculo, softwares de gestión de
impuestos, etc. son algunos de los ejemplos que nos
encontramos cada día.  Pero, que pasa cuándo nuestra
empresa necesita coordinar estas tareas para beneficiarse
de resultados dinámicos y precisos en cada instante?

La respuesta esta en el desarrollo a medida.

Nuestra experiencia nos dice que muchas empresas
conviven con problemas lógisticos y de gestión que con
frecuencia les genera inconvenientes.  Al no conocer
posibles soluciones a su metodología de trabajo no toman
conciencia de que no es necesario convivir con dichos
inconvenientes.

Por eso, desde Quatre fomentamos la realización de
consultas de parte de nuestros clientes sobre posibles
soluciones a sus problemas de gestión y administración
cotidianos.  Aunque algunas veces no es muy necesario,
muchas veces un desarrollo de un producto a la medida
de cada empresa y cada necesidad es la mejor solución.

Para nombrar dos casos actuales tenemos los sistemas
ERP, CRM, B2B, B2C, B2E.

Productos

ERP (Entreprise Resource Planning)

La planificación de recursos empresariales típicamente
manejan la producción, logística, distribución, inventario,
envíos, facturas y una contabilidad para la compañía.
Pueden intervenir tambien en el control de otras muchas
actividades de negocios como ventas, entregas, pagos,
producción, calidad de aministración y la administración
de recursos humanos.  Los sistemas ERP no están
involucrados directamente con el público en general por
lo que se los suele llamar back office (trastienda).
Los objetivos principales de los sistemas ERP son:

Optimización de los procesos empresariales.

Acceso a toda la información de forma confiable,

precisa y oportuna (integridad de datos).

La posibilidad de compartir información entre todos

los componentes de la  organización.

Eliminación de datos y operaciones innecesarias

(o redundantes).

Reducción de tiempos y de los costes de los 

procesos (mediante procesos de reingeniería).

CRM (Customer Relationship Management)

Un CRM es un sistema que permite administrar la relación
comercial con los clientes de una empresa.  Es parte de
una estrategia de negocio centrada en el cliente.  Una
parte fundamental de su idea es, precisamente, la de
recopilar la mayor cantidad de información posible sobre
los clientes, para poder dar valor a la oferta. La empresa
debe trabajar para conocer las necesidades de los mismos
y así poder adelantar una oferta y mejorar la calidad en la
atención.

Por lo tanto, el nombre CRM hace referencia a una
estrategia de negocio, pero también a los sistemas
informáticos que dan soporte a esta estrategia.

B2B (Business to Business)

El comercio electrónico es una utilidad más que aporta
internet y que ha experimentado un gran auge en los
úl t imos años.  El  B2B ha venido impulsado
fundamentalmente por la creación de portales para agrupar
compradores. Así, encontramos, por ejemplo portales de
empresas de automoción, alimentación, químicas u
hostelería, entre otros. Las compañías se agrupan para
crear dichas páginas aglutinando fuerzas lo que les permite
negociar en mejores condiciones. El mantenimiento de las
páginas se produce pidiendo un canon por cotizar o
cobrando a los socios una comisión del negocio realizado
en el portal.

Algunas de las ventajas que aporta el B2B para los
compradores son:

Posibilidad de recibir mayor número de ofertas.

Despersonalización de la compra con lo que se

evitan posibles tratos de favor.

Abaratamiento del proceso: menos visitas 

comerciales, proceso de negociación más rápido,

etc. Por tanto, los compradores pueden pedir una

reducción de precios en virtud del menor coste de

gestión.



ProductosProgramación

B2C (Business to Commerce)

El B2C es el comercio electrónico que realizan las empresas con los particulares.
Potencialmente, tiene un gran recorrido a largo plazo y en la actualidad se va
asentando en sectores como la distribución alimentaria. Así, las grandes
cadenas de supermercados e hipermercados ya disponen en sus portales de
aplicaciones de venta a través de internet. Otro ejemplo en B2C es el mayorista
estadounidense de libros, música y otros productos Amazon.com.

El éxito del B2C pasa por el aseguramiento de los sistemas de pago a través
de tarjeta de crédito, si bien en muchos casos se da la posibilidad de otras
formas de pago como contra reembolso, en efectivo o la utilización de servicios
proporcionados por otras empresas como PayPal.

Productos

B2E (Business to employee)

B2E, abreviatura de la expresión business to employee (Empresa a empleado).
Es la relación comercial que se establece entre una empresa y sus propios
empleados. Por ejemplo, una compañía aérea puede ofrecer paquetes turísticos
a sus empleados a través de su propia intranet y, además de sus ofertas puede
incluir las de compañías aéreas asociadas.

El B2E es una nueva demostración de las muchas aplicaciones que ofrece el
comercio electrónico.

Pero no sólo eso, además el concepto se amplia a la propia gestión remota
por parte del empleado de parte de sus responsabilidades dentro de los
procesos de negocio de la empresa. Esto podría incluir facturación de comisiones
de ventas, introducción de gastos de desplazamiento, etc. Es en definitiva un
pequeño portal para la utilización de algunos recursos de la empresa por parte
de los empleados de la misma, tanto en su quehacer cotidiano, como en la
vida privada.



ProductosProgramación

Productos

E-COMMERCE

Se ha sentado a pensar alguna vez cual es el costo operativo real que tiene
su empresa y cual es el porcentaje total de impacto que tiene este costo sobre
sus ganancias?
Qué diría si tuviese un vendedor que por un costo casi nulo, pudiese contactar
con millones de clientes en un mismo instante ofreciendo todos sus productos,
gestionando la venta, acreditando el cobro a su cuenta y manejando el stock
de todo su negocio automáticamente?
Rentabilice su web, obtenga beneficios impensables hasta hace unos pocos
años a un costo único.
No pierda mas tiempo dejando pasar esta posibilidad única e inmejorable de
hacer crecer su empresa.

VENTAJAS:

Su web, su primer agente de ventas

Generación de ventas en el instante mismo en que se produce

la necesidad del cliente

Almacena

información única

sobre el

comportamiento

de sus clientes

Obtiene

 beneficios a

un costo

inmejorable

CARRITO DE COMPRA

El carrito de compra es el paso previo a tener una web E-commerce 100%.
Si usted tiene miedo de vender sus productos online esta es su gran posibilidad.
También es altamente efectivo para empresas que necesitan un contacto con
el cliente previo a realizar una venta.
Un carrito de compra le permite a los clientes y usuarios de su web en general
la selección de una gran cantidad de productos.  Además, los mismos pueden
ir guardándose en un historial que será visible por los usuarios cada vez que
se conecten a su web y hasta efectivizar la compra.
Hágase de los beneficios que le ofrece este producto ahora y mejor la rentabilidad
de su negocio.

VENTAJAS:

Altos beneficios para una inversión menor

Disponibilidad de gran cantidad de productos para los usuarios

Forma familiar de elegir productos y visualizar la compra

Contacto directo con la empresa luego de realizar el pedido de compra

TPV

Estas aplicaciones se vinculan directamente con las pasarelas de pago de las
diferentes entidades bancarias garantizando la seguridad de las operaciones
realizadas.  Se ofrece un medio de pago seguro a los clientes.  El método de
pago más fácil y rápido que existe actualmente.
Estas aplicaciones son esenciales para integrarlas a su web de comercio
electrónico.

Con ellas, los clientes sentirán la tranquilidad de estar comprando productos
a una empresa seria y segura.

VENTAJAS:

Sistemas altamente seguros

Tranquilidad para sus clientes

Evitar fraudes



ProductosProgramación

LISTA DE DESEOS

La lista de deseos es, a ojos del visitante de su web, una posibilidad de
almacenar una lista de productos que desea adquirir.  Esta lista de deseos
estará disponible cada vez que inicie sesión en su web y hará que le recuerde
cuales son los productos que mas le habían entusiasmado en un primer
momento.
Este comportamiento le genera a su empresa mayores posibilidades a la hora
de ofrecer sus productos.
No deje pasar la oportunidad de fidelizar la relación de sus productos con sus
clientes y utilice este módulo en su web.

VENTAJAS:

Fidelización de la relación productos / clientes

Obtención de ventas futuras

Posibilidad de avisar mediante e-mails a clientes sobre ofertas para

sus productos deseados

SOLICITUD DE PEDIDOS

Si bien es utilizado como un complemento absoluto del sistema de e-commerce
o el carrito de compras, este módulo puede desarrollarse como el primer paso
hacia una web e-commerce completa.
Desarrollado de la mano con un sistema catálogo de productos para su empresa
le permitirá a los clientes realizar un pedido al elegir un producto determinado
que deseen comprar.
Si su empresa no posee muchos productos y estos suelen venderse de forma
separada, este puede ser un gran paso previo antes de la venta online.
Desarrolle este producto en su web y obtenga los beneficios rápidamente.

VENTAJAS:

Altos beneficios para una inversión menor

Disponibilidad de gran cantidad de productos para los usuarios

Contacto directo con la empresa en el momento de realizar el pedido

Productos



ProductosProgramación

CATÁLOGO DE PRODUCTOS

Por qué tener un catálogo de productos impreso de forma anual, desactualizado
rápidamente y con un costo muy alto en mantenimiento?  Suba su catálogo
de productos automáticamente mediante un panel de control a su web con el
diseño que su empresa necesite.
Logre que los clientes tengan acceso a un catálogo actualizado al instante en
que surjan modificaciones en las características de sus productos.
Brinde una herramientas indispensable a su equipo de ventas para que logren
mostrar de una forma mas dinámica sus productos y consigan mayor cantidad
de ingresos para su empresa.
Este es el primer paso en la utilización de su web para obtener beneficios.
Compruébelo usted mismo contratando este servicio a un costo muy bajo.

VENTAJAS:

Altas, bajas y modificaciones de Productos mediante una herramienta

de administración web

Visualización de todos los productos de su empresa para los potenciales

clientes web

Mayor cantidad de ventas con una inversión baja

BUSCADOR INTERNO

Una herramienta fundamental para que sus potenciales clientes no pierdan
tiempo buscando la información en su web.  Adapte el buscador a sus
necesidades desarrollando una herramienta simple de búsqueda o un módulo
de búsqueda avanzado.
Permita a sus visitantes conectar rápidamente con el producto deseado.
No pierda potenciales clientes en el camino.  Obtenga ese producto al mejor
precio del mercado y mejore su web.

VENTAJAS:

Permite realizar búsquedas internas en la web

Rápido acceso a la información deseada

GESTIÓN DE USUARIOS

Las personas que navegan en la web tienen un comportamiento similar al de
su vida cotidiana, de esta forma, cada persona (usuario web) tiene sus gustos,
sus preferencias y espera ver la información de una forma agradable y personal.
A través de este módulo, buscamos solucionar este problema permitiendo a
los usuarios cierto nivel de personalización de su web (colores, tamaño de
letra, etc).  Además, este es el módulo fundamental que se utiliza para sistemas
como Carrito de Compras, Lista de deseos o Comercio electrónico entre otros.

Los usuarios se conectan en su web con un usuario y una contraseña propia
lo que les permite personalizar su experiencia con la web de su empresa.
Beneficie a su empresa regalando esta posibilidad para sus usuarios y logre
la fidelización de sus clientes a un bajo costo.

VENTAJAS:

Fidelización de sus clientes

para que vuelvan a su web

Alta usabilidad

Alto grado de seguridad

Productos




